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¿Cómo encontrar al mejor socio?

• Identificar socios con intereses en común. Si es posible con 
trayectoria previa de trabajos en conjunto. 

• Visión compartida en cuanto a los abordajes de 
enseñanza/aprendizaje.

• Sensibilidad y conocimiento del contexto local.



Ideas para la construcción de la 

propuesta

Identificar las fortalezas de cada Programa

Identificar el problema a abordar de forma 
conjunta

Identificar el sitio de implementación y los 
socios locales

Plantear una iniciativa en la que ambos 
grupos pueden aportar



¿Qué considerar al diseñar las 

actividades?

• Contacto con realidad local y 
oportunidad para explorar, indagar y 
abordar los problemas por los grupos 
participantes. 

• Espacios o actividades para trabajo 
colaborativo.

• Espacios/actividades para propiciar 
intercambio cultural.

• Oportunidad para crecimiento 
académico en área de especialización



Otras 
consideraciones

• No limitarse a un solo mecanismo de intercambio (pasantías, giras 
académicas, investigaciones). 

• Considerar la vinculación con una actividad académica propia de los 
planes de estudio de los grupos participantes.

• Conectarse con grupos locales para enriquecer la experiencia de los 
estudiantes. 

• El proceso de intercambio es el mecanismo, no el fin.



Leccciones
aprendidas

• Buscar mecanismos para no excluir estudiantes con bajo 
nivel de inglés/español. 

• Apalancamiento de fondos es un reto para lograr mayor 
participación de estudiantes.

• Gestionar riesgos en la implementación.
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